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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il problema distributivo 

• gli strumenti negoziali di soluzione della crisi

• valore della liquidazione e valore della continuità

• i nuovi criteri distributivi nel codice della crisi 
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• la disciplina della liquidazione giudiziale

• la responsabilità patrimoniale (art. 2740 c.c.)

• Il principio della par condicio creditorum (art. 2741 c.c.)

• l’ordine della cause di prelazione (art. 221 c.c.i.)
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il potere conformativo del debitore (nel concordato): libertà …

• la soddisfazione «in qualsiasi (…) forma» (art. 84, 1° c.c.i.)

• la «degradazione» dei creditori privilegiati (art. 84, 5° c.c.i.)

• la formazione delle classi (art. 85 c.c.i.)
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• … e limiti

• il principio di non pregiudizio (art. 84, 1° c.c.i.)

• il soddisfacimento «garantito» nel concordato liquidatorio (art. 84, 4° c.c.i.) 

• le regole distributive (art. 84, 6° c.c.i.)
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• le regole distributive

• absolute priority rule 

• relative priority rule

• valore della liquidazione v. valore della continuità
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• lo «statuto speciale» del concordato in continuità

• approvazione di tutte le classi

• approvazione della maggioranza delle classi 

• approvazione di una sola classe 
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il controllo giudiziale in sede di omologa (art.112 c.c.i.)

• la c.d. «ristrutturazione trasversale»

• il c.d. «best interest creditor test»

• il controllo di convenienza: eventuale, soggetivo e relativo
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il trattamento dei soci (art. 120 quater c.c.i.)

• il problema di fondo

• la soluzione offerta

• le possibili criticità
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il piano di ristrutturazione soggetto a omologa (art. 64 bis ss. c.c.i.)

• la disapplicazione di ogni regole distributiva

• condizioni e limiti della deroga 

• il potenziale spettro operativo dell’istituto
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Soluzioni negoziali alla crisi d’impresa 

e regole distributive

• il «nuovo» regime delle classi

• le ipotesi di classi obbligatorie 

• Il trattamento delle classi nel concordato liquidatorio

• il controllo giudiziario sulle classi 
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